職務経歴書
20**年○月○日

（ここに自筆で名前を書く）
●マスコミを目指す理由

学生時代から、人にものを伝える仕事に憧れていました。また、小学生の頃からサッカーをプレイしており、その楽しさを広く伝える仕事に携わりたいと考えていました。大学時代には、文章力やレポート能力を磨くために、約半年間シナリオスクールに通学した経験もあります。

大学卒業時は、実力不足でマスコミへの就職はかないませんでした。しかし、社会人になり、趣味でサッカーなどのスポーツを観戦しているうちに、やはり夢を諦めたくないと思うようになったのです。営業とは、自らの足で情報を集め、顧客のニーズを的確につかんで解決法を提案する仕事です。ある意味では、取材をし、読者の期待する情報をまとめて記事にするマスコミの仕事と、通じ合うところもあると思っています。また、海外営業の仕事を通じて、コミュニケーション能力も磨いたつもりです。

●御社に応募した理由

現在、最も熱心に観戦しているのはサッカーです。昨年は、スタジアムで20試合程度を観戦。テレビでも、海外リーグを中心に毎週5試合程度は観戦しています。

しかし、感動できるスポーツはサッカーに限らないと思います。また、世界中のスポーツを紹介したいとも考えています。そこで、各種媒体で幅広いレポート記事を手掛けている御社を志望いたしました。

●職務経歴
○年4月

～○年9月
株式会社○○に入社
北米営業部に配属され、半導体の輸入業務を担当。年に5～6回程度のペースで、アメリカへの出張を行った。現地では、海外企業の輸出担当者と数多く交渉、会議を実施。なお、仕事が終わった後は、ＮＢＡ、ＭＬＢなどの試合を観戦したこともあった。
○年10月

～現在
アジア営業部に異動。台湾、シンガポールなどの取引先と交渉し、半導体、各種機械部品の輸入業務を行う。アジアへの出張はもちろん、提携しているイギリスの企業と打ち合わせをするため、渡英することも多い。

●業務を通じて磨いたスキル
· 海外営業という仕事柄、初対面の外国人とも、臆することなく話し合う度胸が身につきました。
· ＴＯＥＩＣのスコアは720点。ある程度の英会話力は身につけています。

· 顧客のニーズを的確に見極め、状況に合わせた提案能力を磨きました。

· 海外の顧客にも分かりやすい提案資料を作るため、ビジュアルの多い英文プレゼンテーション資料を作る力を磨きました。

